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                        ❞ كتاب ترويج المبيعات ❝  ⏤ المملكة العربية السعودية المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى
ترويج المبيعات من موارد بشرية HR 



مندوب المبيعات الحقيبة السادسة 



إعداد : المؤسسة العامة للتعليم الفني والتدريب المهني 



ترويج المبيعات  Sales promotion) هو أحد الجوانب الأربعة من المزيج الترويجي. (أما الأجزاء الثلاثة الأخرى من المزيج الترويجي هي الإعلان، البيع الشخصي، والدعاية / العلاقات العامة). اتصالات التسويق عبر وسائل الإعلام وعبر غير وسائل الإعلام تعمل لوقت محدد سلفا لزيادة الطلب على السلع الاستهلاكية، وتحفيز الطلب في السوق أو تحسين المنتج المتوافر. ومن الأمثلة على ذلك :

تنظيم المسابقات.

عرض نقاط الشراء.

عمل الخصومات (التسويق).

حرية السفر، مثل الرحلات المجانية.

ترويج المبيعات يمكن تطبيقه سواء على العملاء، موظفي المبيعات، أو أعضاء قناة التوزيع (مثل تجار التجزئة). المبيعات الترويجية التي تستهدف المستهلك تسمى ترويج المبيعات الاستهلاكية. الحملات الترويجية التي تستهدف مبيعات التجزئة والجملة تسمى ترويج المبيعات التجارية. بعض المبيعات الترويجية ولا سيما التي تتبع منها أساليب غير عادية، وتعتبر وسيلة للتحايل من قبل العديد من الناس.



 ترويج المبيعات

سوف نتناول في هذه الوحدة الموضوعات التالية :

أولا أهمية ترويج المبيعات : 

أهداف الترويج 

العوامل المؤثرة علي اختيار المزيج الترويجي 

كيفية تحديد ميزانية الترويج 



ثانيا عناصر المزيج الترويجي :



الإعلان 

البيع الشخصي 

تنشيط المبيعات 

العلاقات العامة (النشر )







......................




 المملكة العربية السعودية المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى -  ❰ له مجموعة من الإنجازات والمؤلفات أبرزها  ❞ أساسيات الكيمياء العضوية (عملي) ❝  ❞ ترويج المبيعات ❝  ❞ أساسيات الكيمياء العضوية (نظري) ❝  ❞ أساسيات الكيمياء التحليلية - عملي ❝  ❞ خدمة العملاء ❝  ❞ وظيفة مندوب مبيعات ❝  ❞ مدخل إلي التقنية الميكانيكة مقدمة في الاستاتيكا والديناميكا ❝  ❞ وظيفة موظف إستقبال - مهارات التعامل مع العملاء ❝  ❞ مسئول علاقات جمركية الإجراءات الجمركية ❝  الناشرين :  ❞ المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهني ❝  ❞ وزارة التعليم الفنى والتدريب المهنى ❝  ❞ الادارة العامة للمناهج والوسائل التعليمية ❝  ❞ التعليم الفنى والتدريب المهنى - السعودية ❝   ❱
من موارد بشرية  - مكتبة كتب التنمية البشرية.
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  منصّة المكتبة 
( التسجيل مفتوح )كتب المملكة العربية السعودية المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنىكتب المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهنيمكتبة كتب التنمية البشريةموارد بشريةأفضل كتب في موارد بشريةالمزيد من التصنيفات كل الكتب في  كتب التنمية البشرية كل المكتبات وسوم ذات صلة:
#تنمية بشرية #ادارة . #مجالات متنوعة #موارد بشرية . #مجالات متنوعة متنوعة) #موارد بشرية  #شركات وهيئات 


 جميع الحقوق محفوظة لدى دور النشر والمؤلفون والموقع غير مسؤل عن الكتب المضافة بواسطة المستخدمون. 
للتبليغ   عن كتاب محمي بحقوق نشر فضلًا اضغط هنا 
مكتبة تحميل الكتب مجانا

        
  

📘 قراءة  كتاب ترويج المبيعات أونلاين






 اقتباسات من كتاب ❞ترويج المبيعات❝اقتباسات لـ ❞المملكة العربية السعودية المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى❝شارك باقتباسات لهذا الكتاب
نبذة عن الكتاب:
ترويج المبيعات
ترويج المبيعات من موارد بشرية HR 



مندوب المبيعات الحقيبة السادسة 



إعداد : المؤسسة العامة للتعليم الفني والتدريب المهني 



ترويج المبيعات  Sales promotion) هو أحد الجوانب الأربعة من المزيج الترويجي. (أما الأجزاء الثلاثة الأخرى من المزيج الترويجي هي الإعلان، البيع الشخصي، والدعاية / العلاقات العامة). اتصالات التسويق عبر وسائل الإعلام وعبر غير وسائل الإعلام تعمل لوقت محدد سلفا لزيادة الطلب على السلع الاستهلاكية، وتحفيز الطلب في السوق أو تحسين المنتج المتوافر. ومن الأمثلة على ذلك :

تنظيم المسابقات.

عرض نقاط الشراء.

عمل الخصومات (التسويق).

حرية السفر، مثل الرحلات المجانية.

ترويج المبيعات يمكن تطبيقه سواء على العملاء، موظفي المبيعات، أو أعضاء قناة التوزيع (مثل تجار التجزئة). المبيعات الترويجية التي تستهدف المستهلك تسمى ترويج المبيعات الاستهلاكية. الحملات الترويجية التي تستهدف مبيعات التجزئة والجملة تسمى ترويج المبيعات التجارية. بعض المبيعات الترويجية ولا سيما التي تتبع منها أساليب غير عادية، وتعتبر وسيلة للتحايل من قبل العديد من الناس.



 ترويج المبيعات

سوف نتناول في هذه الوحدة الموضوعات التالية :

أولا أهمية ترويج المبيعات : 

أهداف الترويج 

العوامل المؤثرة علي اختيار المزيج الترويجي 

كيفية تحديد ميزانية الترويج 



ثانيا عناصر المزيج الترويجي :



الإعلان 

البيع الشخصي 

تنشيط المبيعات 

العلاقات العامة (النشر )
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   .      المزيد..


تعليقات القرّاء:








ترويج المبيعات من موارد بشرية HR


ترويج المبيعات  Sales promotion


 ترويج المبيعات

سوف نتناول في هذه الوحدة الموضوعات التالية :

أولا أهمية ترويج المبيعات : 

أهداف الترويج 

العوامل المؤثرة علي اختيار المزيج الترويجي 

كيفية تحديد ميزانية الترويج 


ثانيا عناصر المزيج الترويجي :


مندوبي المبيعات كالتالى :-

الوحدة الاولى ((وظيفة واهداف مندوب المبيعات))

• افتتاح البرنامج والتعارف .

• نشاط تدريبي 1 – 1 – 1

• وصف وظيفة مندوب مبيعات

• اهمية قسم إدارة المبيعات

• طرق البيع و التسويق

• فيديو تمثيلي للمحاور رقم 1 – 1 – 1

• تمرين رقم 2-1-1 .

• طبيعة عمل مندوب المبيعات

• المهارات المطلوبة لمدير المبيعات

• فيديو تمثيلي للمحاور رقم 2 – 1 – 1

• تمرين رقم 3-1-1.

• تلخيص الوحدة التدريبية

 

الوحدة الثانية ((كيف تكون مندوب مبيعات ناجح))

• تذكير بالوحدة الاولى 

• تطوير مهارات مندوب المبيعات

• نصائح لتكون مندوب مبيعات ناجح

• مهام لمندوب المبيعات للنجاح في مهنة البيع

• فيديو تمثيلي للمحاور رقم 1 – 2 – 1

• تمرين رقم 1-2-1 .

• اخطاء يرتكبها مديري المبيعات

• كيفية عمل خطة مبيعات

• فيديو تمثيلي للمحاور رقم 2 – 2 – 1

• تمرين رقم 2-2-1 .

• تلخيص الوحدة التدريبية

 

الوحدة الثالثة ((مكانة مندوبي المبيعات في المؤسسة))

• تذكير الوحدة التدريبية الثانية

• مهام المدير التنفيذي ومدير التسويق

• أهمية دور إدارة المبيعات كجزء من ادارة الشركات

• التخطيط الاستراتيجي لإدارة المبيعات ومراحله

• فيديو تمثيلي للمحاور رقم 1 – 3 – 3

• تمرين رقم 1-3-3 .

• أسلوب و فن الاقناع في البيع

• ما هو دور مدير المبيعات والتسويق؟

• فديو تمثيلى للمحاور رقم 2 – 3 – 3

• تمرين رقم 2-3-3 .

• تلخيص الوحدة التدريبية


مندوب المبيعات الحقيبة السادسة

مهارات مندوب المبيعات


نموذج خط سير مندوب مبيعات


الوصف الوظيفى مندوب المبيعات


دورة المبيعات pdf


اسئلة مقابلة مندوب مبيعات


طريقة عمل مندوب المبيعات


برنامج متابعة المندوبين


متابعة مندوب المبيعات


الإعلان 

البيع الشخصي 

تنشيط المبيعات 

العلاقات العامة (النشر )


 ترويج المبيعات

خطة تنشيط المبيعات

بحث حول تنشيط المبيعات

تنشيط المبيعات باستخدام التقنيات الحديثه

انواع تنشيط المبيعات

تنشيط المبيعات pdf

الترويج في التسويق

افكار جديدة للمبيعات

الترويج لمنتج جديد

تحميل وقراءة وتصفحأولاين مباشر بدون روابط كتاب  ترويج المبيعات pdf




حجم الكتاب عند التحميل : 449.3 كيلوبايت .
نوع الكتاب : pdf.
عداد القراءة: 

اذا اعجبك الكتاب فضلاً اضغط على أعجبني 
  و يمكنك تحميله من هنا:




      شكرًا لمساهمتكم
    شكراً لمساهمتكم معنا في الإرتقاء بمستوى المكتبة ، يمكنكم االتبليغ عن اخطاء او سوء اختيار للكتب وتصنيفها ومحتواها ، أو كتاب يُمنع نشره ، او محمي بحقوق طبع ونشر  ، فضلاً قم بالتبليغ عن الكتاب المُخالف:
 تبليغ عن الكتاب أو محتواه ⛔️
  


      قبل تحميل الكتاب .. 
يجب ان يتوفر لديكم برنامج تشغيل وقراءة ملفات pdf
يمكن تحميلة من هنا 'http://get.adobe.com/reader/'


  



  المؤلف:
      المملكة العربية السعودية المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى - 
     ❰ له مجموعة من الإنجازات والمؤلفات أبرزها  ❞ أساسيات الكيمياء العضوية (عملي) ❝  ❞ ترويج المبيعات ❝  ❞ أساسيات الكيمياء العضوية (نظري) ❝  ❞ أساسيات الكيمياء التحليلية - عملي ❝  ❞ خدمة العملاء ❝  ❞ وظيفة مندوب مبيعات ❝  ❞ مدخل إلي التقنية الميكانيكة مقدمة في الاستاتيكا والديناميكا ❝  ❞ وظيفة موظف إستقبال - مهارات التعامل مع العملاء ❝  ❞ مسئول علاقات جمركية الإجراءات الجمركية ❝  الناشرين :  ❞ المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهني ❝  ❞ وزارة التعليم الفنى والتدريب المهنى ❝  ❞ الادارة العامة للمناهج والوسائل التعليمية ❝  ❞ التعليم الفنى والتدريب المهنى - السعودية ❝   ❱.      المزيد..
    كتب المملكة العربية السعودية المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى  


      الناشر:  
      المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهني
    المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهني هي مؤسسة سعودية تقدم برامج التدريب التقني والمهني للذكور والإناث وفقًا لطلب سوق العمل الكمي والنوعي. وهي الجهة الحكومية المعنية بالتدريب التقني والمهني في المملكة العربية السعودية منذ عام 1400هـ/1980م، وقد صدر قرار مجلس الوزراء رقم (268) وتاريخ 14 شعبان 1428هـ بإعادة تنظيمها وتحديد مهامها وأهدافها.
 ❰ ناشرين لمجموعة من المؤلفات أبرزها  ❞ اساسيات الكهرباء و الالكترونيات ❝  ❞ أساسيات الكيمياء العضوية ❝  ❞ إليكترونيات صناعية  وتحكم جزء 1 ❝  ❞ اساسيات التصوير الفوتوغرافي ❝  ❞ دوائر الكترونية ❝  ❞ تقنية مدنية تقنية عمارة 1 ❝  ❞ الكيمياء العامة ❝  ❞ أساسيات تقنية التبريد والتكييف ❝  ❞ محاسبة مالية _ 141 حسب  ❝  ❞ الكترونيات صناعية وتحكم (هندسة كهربائية 2 ) ❝  ومن  أبرز المؤلفين :  ❞ المملكة العربية السعودية المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى ❝  ❞ الإدارة العامة لتصميم وتطوير المناهج ❝  ❞ المملكة العربية السعودية - المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى ❝  ❞ المؤسسة العامة للتعليم الفني والتريب المهني ❝  ❞ عبد الوهاب كعود   ❝  ❞ طارق جمال     ❝  ❞ المؤسسةالعامة للتدريب التقني و المهني  ❝  ❞ المؤسسة العامة للتعليم الفنى والتدريب المهنى بالسعودية ❝  ❞ المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهني ـ الحقيبة التدريبية ❝  ❞ المؤسسة العامة للتدريب المهني والتقني ـ السعودية ❝  ❞ التدريب التقني والمهني ـ السعودية ❝  ❞ المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهني ـ السعودية ❝  ❞ داخل الكتاب ❝  ❞ إلكترونيات صناعية وتحكم ـ الكليات التقنية ـ السعودية ❝  ❞ كاتب غير معروف ❝  ❞ مجموعة من المؤلفين ❝  ❞ م.سامر أبودواس ❝  ❞ الحقيبة التدريبية في تخصص تقنية الأجهزة الطبية ـ السعودية ❝  ❞  محمد محمد الهندي ❝  ❞ التدريب التقني والمهني ـ السعودية ـ الحقيبة التدريبية ❝  ❞ التعليم الفني السعودية ❝  ❞ م. محمد محمد الهندي ❝  ❞ م. مريم علوي إمذروي ❝  ❞ التدريب التقني والمهني ـ السعودية ـ المعاهد الصناعية الثانوية ❝  ❞ م. سعيد أحمد الراشد ❝  ❞ التعليم الفني والتدريب المهني
السعودية ❝  ❞ م/ عباس عبد الوهاب ❝  ❞ م. محمد أحمد الهندي ❝  ❞ الادارة العامة لتصميم و تطوير المناهج - السعودية ❝   ❱.المزيد..    كتب المؤسسة العامة للتدريب التقني والمهني  
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